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Reconhecer/Interligar a relação 
entre o propósito pessoal e o 
propósito do negócio.

Objetivo de aprendizagem:

Canvas Propósito de ouro
Ferramenta de trabalho:

Estruturar o modelo 
de negócio.

Objetivo de aprendizagem:

Canvas Modelo de negócio
Ferramenta de trabalho:

Realizar apuração contábil e da 
experiência como um todo para 
compartilhar com os colegas.

Objetivo de aprendizagem:

Canvas Pitch
Canvas Pitch - Versão do avaliador

Ferramenta de trabalho:

Tornar visível as aprendizagens 
obtidas ao longo de todas as etapas 
da jornada de construção das 
experiências de aprendizagem.

Objetivo de aprendizagem:

Canvas Equalizador da aprendizagem
Ferramenta de trabalho:

Formalizar o negócio e 
consolidar os passos 
administrativos e criativos.

Objetivo de aprendizagem:

Formulário de Contrato social
Ferramenta de trabalho:

Compreender situações de 
prática profissional 
relacionadas aos 
conhecimentos técnicos 
estruturantes das áreas 
empresariais.

Objetivo de aprendizagem:

Canvas Curva de crise
Ferramenta de trabalho:

Prototipar o negócio e tornar 
visível o conceito do negócio.

Objetivo de aprendizagem:
Canvas Narrativa Plot
Canvas Branding

Ferramenta de trabalho:

Identificar uma oportunidade 
e validar requisitos da ideia.

Objetivo de aprendizagem:
Canvas Checklist de requisitos
Canvas Just to be done

Ferramenta de trabalho:

 

Na jornada da Empresa Simulada, as etapas são 
dinâmicas e não lineares, podendo ser realizadas de 
acordo com o momento do negócio simulado, levando 
em conta o progresso dos estudantes no percurso da 
aprendizagem e a vivência empreendedora.

Para guiar a trajetória pela metodologia, desenvolvemos uma jornada de aprendizagem adaptável e dinâmica que explora ferramentas, dicas, insights e discussões.

Começamos traçando a conexão entre 
o Propósito Pessoal e o Propósito do 
Negócio. Vamos mapear o centro de 
interesse dos participantes para 
começar a construir a jornada da 
simulação. As conclusões alcançadas 
aqui serão utilizadas em toda a jornada.

Depois, precisamos entender as 
características imprescindíveis para a 
criação de um negócio. Começaremos 
identificando uma oportunidade de 
negócio, criando um cenário, 
desenvolvendo uma ideia e traçando a 
partir dali o nosso ponto de partida.

Na terceira fase, encontraremos quatro 
etapas que vão ajudar a consolidar a 
empresa simulada. Aqui, veremos 
detalhes que vão desde a identidade, 
gestão e formalizações necessárias 
para tirar nosso plano do mundo das 
ideias e trazê-lo para a realidade.

Com mais duas etapas, chegaremos à 
última fase da nossa jornada! Agora os 
estudantes serão aconselhados a avaliar 
o próprio desenvolvimento, apurando 
não apenas o resultado da empresa, 
mas toda a bagagem adquirida no 
caminho percorrido na jornada. 


